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EBC*L – EGYSÉGES EURÓPAI GAZDASÁGI OKLEVÉL „A” ÉS „B” MODUL 

 

 - Nemzetközileg elismert oklevéllel! - 

 

 

A képzés célja:  

 

„A” modul: 

 

A képzés célja, hogy a vizsgázónak sikerüljön elsajátítania a gazdasági élet főbb területeiről 

egy olyan összképet és komplex tudásanyagot, mely kellő alapot nyújt számára az őt 

körülvevő gazdasági folyamatokban történő eligazodáshoz, a kellő tájékozottsághoz.  

 

Sikerüljön egy olyan vállalkozói szemléletmódot elsajátítania, mely megfelel a mai, 

nemzetközileg is elvárt követelményeknek, és amely segítségére lesz későbbi élete során 

önálló döntéseket hozni, szükség szerint aktívan részt venni egy vállalkozás tervezési és 

döntési folyamataiban. 

   

A hallgatónak a képzés végén számot kell adnia arról, hogy az elsajátított ismeretanyagot képes megfelelő módon 

alkalmazni a gyakorlatban: tudja, hogyan kell gazdasági szempontok mentén projektek és vállalkozások számára üzleti 

tervet készíteni, érvelni, rendelkezik a költségvetés készítéshez elengedhetetlen know-how-val. 

  

A vizsga célja, hogy a vizsgázó a legújabb, mai élethelyzeteknek megfelelő, európai normák szerinti piacorientált 

ismeretanyagot sajátítson el. Olyan gazdasági kompetenciával rendelkezzen, melyre későbbi élete során – 

munkavállalóként és vállalkozóként egyaránt – szüksége lesz.  

  

A vizsgán nem csupán az ismeretanyag elsajátításáról és megértéséről kell számot adni, hanem a gazdasági életből vett 

gyakorlati példákon keresztül az alapvetőbb, vállalatot érintő problémákra is megoldást kell találniuk a hallgatóknak.  

 

„B” modul: 

 

Az EBC*L „B” modul – az „A” modulra alapozva – azokat a vállalatgazdasági ismereteket tartalmazza, melyek a vállalati 

tervezési és döntési folyamatokban történő aktív részvételhez – a gazdaságos erőforrás felhasználás elvének figyelembe 

vételével – feltétlenül szükségesek.  

 

A képzés célja megismertetni a hallgatókat az üzleti élet további fontos elemeivel. Az „A” modul képzés során elsajítított 

ismeretekre építve a hallgatók képesek lesznek üzleti tervet készíteni, projekteket tervezni. Megismerik a piac fogalmát, 

a piaci verseny elemzését, a kockázatkezezelés módszereit, a marketing szerepét, a szükségletek kielégítésének módját, 

a vásárlói magatartást befolyásoló tényezők szerepét.  

 

Fontos szerepet szán a képzés a kommunikációs és értékesítés-politikának. A pénzügyi tervezés megismertetésével a 

hallgatók képesek lesznek egy vállalkozás finanszírozási lehetőségeinek elemzésére, valamint a gazdaságossági 

számítások elvégzésére, amelyek a vállalkozói döntéseket megalapozzák. 
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A képzés végére elsajátított ismeretek, készségek, képességek, kompetenciák: 

 

„A” modul: 

 

A képzés végére a hallgatók képesek lesznek egy vállalkozás éves beszámolójának elkészítésére, helyes olvasására, 

alapösszefüggéseinek értelmezésére; eszközök, források, leltár, adózás előtti eredmény kiszámítására.  

 

Teljes körűen ismerni fogják a vállalkozások legfontosabb céljait, illetve azt, hogy hogyan alkalmazzák a vállalati célok 

eléréséhez szükséges mutatószámokat. Mind elméletben, mind gyakorlatban értelmezni tudják a vállalkozásokhoz 

szükséges alapvető fogalmakat, mint például a megtérülés, likviditás, sajáttőke hányad, cash flow vagy hatékonyság.  

 

Ismerni és alkalmazni fogják a különböző fogalmakhoz tartozó számításokat, illetve a különböző költségszámításokat.  

 

A gazdasági ismeretekhez, vállalkozásokhoz kapcsolódó alapvető jogi ismeretek birtokába jutnak, különösképpen a 

különböző vállalkozási formákra és szerződésfajtákra.  

 

„B” modul: 

 

A képzés végére a hallgató az alábbi képességeket, ismereteket sajátíthatja el: 

- Üzleti terv készítése 

- A vállalkozás formájának megválasztása 

- A vállalkozás stratégiájának kidolgozása és a fő sikertényezők kiválasztása 

- SWOT analízis készítése, és elemzése 

- Kreatív problémamegoldási módszerek alkalmazása 

- A marketing-mix elemeinek ismerete, egymáshoz való viszonyának megállapítása 

- Piackutatási feladatok elvégzése (megkérdezés, monitoring) 

- Marketingkommunikációs csatornák kiválasztása, arculat megtervezése, reklámeszközök alkalmazása, a reklám 

eredményességének vizsgálata 

- Értékesítési módszerek alkalmazása, értékesítéshez szükséges feltételek és kompetenciák alkalmazása 

- Pénzügyi tervezési feladatok elvégzése, finanszírozási lehetőségek kiválasztása 

- Gazdasági számítások készítése, elemzése 

 

 

A jelentkezés feltételei: 

 

Előképzettség nem szükséges. 

 

 

A képzés és vizsga teljesítésének formai követelményei: 

 

Képzésről szóló igazolás kiadásának feltétele: részvétel a képzés összóraszámának legalább 70 százalékán. Ennek 

hiányában a tanfolyam látogatásáról szóló igazolást nem áll módunkban kiállítani.  

 

Nemzetközi EBC*L „A” modul oklevél kiadásának feltétele: sikeres „A” modul vizsga. 

 

Nemzetközi EBC*L „B” modul oklevél kiadásának feltétele: sikeres „A” modul vizsga, és a „B” modul mindkét 

részvizsgájának sikeres teljesítése. 
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Tanulmányi célok:     

 

„A” modul: 

 

MÉRLEGFELÉPÍTÉS 

 Egy éves beszámoló (Mérleg és Eredménykimutatás) helyes olvasása, alapösszefüggéseinek megértése és az 

első következtetések levonása belőle.  

 Az éves beszámolóban előforduló legfontosabb fogalmak magyarázata. 

 

VÁLLALATI CÉLOK ÉS MUTATÓSZÁMOK 

 A vállalkozás legfontosabb céljainak ismerete, és minden olyan mutatószámnak a magyarázata, amely ezen 

célok mögött meghúzódik. 

 

KÖLTSÉGSZÁMÍTÁS 

 A költségszámítás legfontosabb céljainak, feladatainak és alapfogalmainak ismerete 

 A vállalkozási döntések kereteinek (piac, vevők, verseny, önköltség) ismerete 

 A „Fedezeti összeg koncepció” kalkulációban történő használatának magyarázata 

 A költségtudatosság és a vállalkozói gondolkodás szükségességének indoklása, az ehhez szükséges elmélet és 

eszközök magyarázata 

 A költséghely-számítás és a „Profit centrum koncepció” ismertetése 

 

TÁRSASÁGI – GAZDASÁGI JOG 

 Megindokolni, miért van több gazdasági társasági forma 

 Ismerni az egyes társasági formák mellett szóló érveket. 

 Az egyes társasági formák lényeges ismertetőjeleinek, előnyeinek és hátrányainak ismerete 

 A cégszerű aláírás jelentőségének, ismertetőjegyeinek (cégnév, képviseleti jogosítványok) ismerete 

 Ismerni a képviseleti joggal rendelkezők, a cégvezető hatáskörét 

 Ismerni az adás-vételi szerződés legfontosabb részeit 

 Ismerni a társaságok megszűnésének lehetséges módjait 

 

„B” modul: 

 

AZ ÜZLETI TERV KÉSZÍTÉS CÉLJAI, MÓDJAI ÉS ESZKÖZEI 

 Egy üzleti terv céljainak, tartalmainak és felépítésének ismertetése 

 A vállalkozás és a vállalkozási környezet elemzésének céljai és módszerei 

 Vállalatgazdasági elemzési- és tervezési eszközök bemutatása és használata példák segítségével 

 A projekttervezés céljai, módszerei és felépítése 

 

MARKETING ÉS ÉRTÉKESÍTÉS 

 A marketing fogalmának és jelentőségének bemutatása egy vállalkozás, egy projekt, egy termék vagy egy 

szolgáltatás, valamint az egyén összefüggésében 

 A marketing keretfeltételeinek (vevők, piaci verseny, költségek) magyarázata. 

 A marketing eszközeinek ismertetése, azok használata a gyakorlatban 

 Projektek, termékek és szolgáltatások sikeres „eladásának” legfontosabb ismérvei 

 

PÉNZÜGYI TERVEZÉS (KÖLTSÉGVETÉS KÉSZÍTÉS)  

 A pénzügyi tervezés céljai, felépítése és eszközei 

 Az eredménykimutatás, a mérleg terv és a likviditási terv céljai és felépítése 

 Egy vállalkozás finanszírozási lehetőségeinek bemutatása 
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 A rentabilitás, likviditás és termelékenység tervezett mutatószámainak kiszámítása, a szükséges 

következtetések levonása 

 A pénzügyi tervezés (költségvetés készítés) jellegzetességei egy nagyvállalat esetében 

 

BERUHÁZÁSI ÉS GAZDASÁGOSSÁGI SZÁMÍTÁSOK  

 A beruházási számítás céljai, és beruházási számítások készítése 

 Gazdaságossági számítások, a vállalkozói döntések alappilléreinek készítése és magyarázata 

 

 

A tanulmányi célokat és témaköröket még részletesebben az alábbi linkeken olvashatja: 

„A” modul: http://www.ebcl.hu/portals/0/A_Vizsgakövetelmények.pdf  

„B” modul: http://www.ebcl.hu/portals/0/B_Vizsgakövetelmények.pdf  
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